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O innowacjach w zakresie rekawow renowacyjnych,

o0 przysztosci i trendach obowigzujacych na rynku renowacyjnym
oraz o tym, ze nawet takie wydarzenia, jak zniszczenie hali produkcyjnej,
moze, paradoksalnie, doprowadzic do wzrostu produkcji, rozmawiamy
ze Stephanem Raabem, dyrektorem sprzedazy na Europe i Afryke
oraz Krzysztofem Lisikiem, przedstawicielem handlowym na Europe

Agata Sumara: Europejski rynek rekawow renowacyjnych bardzo
dobrze rozwija si¢ w ostatnim czasie. Ro$nie iloS¢ realizowanych inwe-

stycji, a tym samym zapotrzebowanie na wyktadziny. A jak to wyglgda

z perspektywy producenta?

Stephan Raab: Tak, obserwujemy silny wzrost, zwtaszcza w tzw.

nowych panstwach unijnych. Ocze-
kujemy jednak réwniez pozytywnego
rozwoju w Ameryce Potudniowej, Ro-
sji i Azji. Dzieki optymalizacji naszych
wewnetrznych proceséw i rozbudowie
naszych zaktadéw produkcyjnych, po-
strzegamy siebie jako dostawce syste-
mowego, dobrze przygotowanego do
rozwoju rynku i oczekujemy nowych
wyzwan.

A.S.: Znaczgco roSnie takze udziat
w rynku rekawow utwardzanych promie-
niowaniem UV.

@ firmie SAERTEX multiCom®

Krzysztof Lisik: Zdecydowanie tak. Na podstawie licznych reali-
zacji z ostatnich lat mozna zaobserwowad, ze taki sposéb utwar-

dzania rekawdw okazat sie rozwigzaniem atrakcyjnym pod wzgle-

dem ekonomicznym.Jednoczesnie tez taki proces przebiega szybko

i bezpiecznie, a jego efekty sa bardzo zadowalajace. Rozwéj w tym
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Od kilku lat obserwujemy
snaczqcy wzrost ilosci
wyktadzin utwardzanych
UV i tendencja ta bedzie

sie utrzymywac

0d lewej: Stephan Raab, Krzysztof Lisik
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zakresie trwa, zaréwno w odniesieniu do urzgdzen, jak i do wy-

ktadzin GFK. Ich jako$¢ jest niezwykle
wysoka, a renowacje prowadzone z ich
wykorzystaniem moga by¢ przeprowa-
dzane nawet w najtrudniejszych wa-
runkach.

A.S.:Jakiobecniejest stosunek sprzeda-
zy wyktadzin utwardzanych gorgcqg wodg
czy parq do tych utwardzanych Swiattem
ultrafioletowym?

S.R.: Od kilku lat obserwujemy zna-
czacy wzrost ilosci wyktadzin utwar-
dzanych UV i tendencja ta bedzie sie
utrzymywac. Z tego tez powodu zdecy-
dowaliSmy sie na usuniecie z naszego
portfolio wyktadzin utwardzanych parg
wodnag, poniewaz popyt na nie w ostat-
nich latach znacznie sie zmniejszyt.

A.S.: Widzimy takze wzrost w obsza-
rze wykorzystywania rekawow do reno-
wacji wodociqgow, tqcznie z tymio duzych
Srednicach.

S.R.: Popyt na nie jest bardzo wysoki,
podobnie jak zwigzane z nimi wyma-
gania higieniczne i techniczne. Nasz
system do renowacji przewodéw wodo-
ciggowych, spetniajgcy wszystkie wy-
Srubowane wymogi — SAERTEX-LINER
H20 — zostat wprowadzony na Swiato-
wy rynek blisko dwa i p6t roku temu. Do
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tej pory wymiary wyktadzin dedykowanych renowacji wodociggdw
sgjeszcze ograniczone do DN1000, alejuz w niedalekiej przysztosci
bedziemy mogli dostarczy¢ rekawy o znacznie wiekszych wymia-
rach.

A.S.: Swoje fabryki i odbiorcow SAERTEX MultiCom® ma nie tylko
w Europie, ale i na innych kontynentach. Czy te rynki rdzniqg sie od siebie
znaczqgco?

K.L.: Od szesciu lat mamy wtasng fa-
bryke w Ameryce Pétnocnej, a od prawie
dwéch lat jesteSmy réwniez reprezen-
towani w Chinach. Nasza ambicjg jest,
oczywiscie, produkowanie we wszyst-
kich zaktadach rekawéw spetniajacych
tak samo wysokie standardy jako-
Sciowe, jak w Niemczech. Jesli chodzi
o strukture sprzedazy, jest ona identycz-
najak w Europie. W Stanach Zjednoczo-
nych proces ten jest realizowany od lat.
Z drugiej strony, w Azji, przebiega on
powoli, ale z powodzeniem.

A.S.: Poczqtek tego roku nie byt tatwy.
W styczniu w fabryce w Saerbeck doszto do
pozaru.

S.R.: Wielki pozar w styczniu tego roku zniszczyt hale produkcyj-
no-magazynows. Byto to dla nas wszystkich szokujgce wydarzenie.
Jednak, dzieki ogromnej motywacji zespotu, mozemy dzi$ produ-
kowa¢ takie same ilosci wyrobdw, jak przed pozarem. Odbudo-

wa jest nadal w toku, ale udato nam sie wykorzysta¢ te okazje do
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Polski rynek bedzie
si¢ rozwijat i rozrastat
@ nadchodzqcych latach,
poniewaz pod ziemiq
znajduje sie jeszcze
bardzo duzo wadliwych
rurociqgow

skoncentrowania sie na wzroscie. Nasze moce produkcyjne zostang
zwiekszone do drugiego kwartatu 2019 r.,, a juz w lutym br. zatrud-
niliSmy 40 nowych pracownikéw. Nasz ,multiComeback” wydarzyt
sie w czasie krotszymi niz rok i jesteSmy z tego dumni.

A.S.: Ktore europejskie kraje sq najwiekszymi odbiorcami Panstwa
rekawow?

IC.L.: W Europie sg to Niemcy i Fran-
cja — kraje te przodujg w naszym ran-
kingu TOP10. Ale, co bardzo istotne,
Polska réwniez znajduje sie w tej dzie-
sigtce.

A.S.: Gdzie instalowanych jest najwie-
cej wyktadzin do renowacji wodociggow?

S.R.: W ostatnich latach wykonali-
Smy kilka instalacji na catym Swiecie.
Niestety, na poczatku roku wspomnia-
ny pozar spowolnit nasze dziatania. Te-
raz sytuacja wrdcita juz do normy i od
stycznia przysztego roku ponownie
zaczniemy dziataé w obszarze wodo-
ciggdw wody pitnej.

A.S.: Ktore produkty najlepiej sprzeda-
jq sie w Polsce i jakie sq perspektywy?

S.R.: Zdecydowanie najlepszym produktem eksportowanym do
Polski jest rekaw SAERTEX-LINER S+, stosowany do renowacji ru-
rociggdw grawitacyjnych. Pokrywa on najwieksza cze$¢ dostaw.
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Widzimy tu bardzo dobre perspektywy — polski rynek bedzie sie
rozwijat i rozrastat w nadchodzacych latach, poniewaz pod ziemig
znajduje sie jeszcze bardzo duzo wadliwych rurociggoéw.

A.S.: Jak, z pozycji producenta, ocenia Pan tendencje renowacyjne,
zardwno w Polsce, jak i w innych europejskich krajach?

S.R.: W Polsce obserwujemy gwat-
towny wzrost w zakresie renowacji
kanatow Sciekowych i widzimy dalszy
potencjat w odniesieniu do wodocig-
gow wody pitnej. Widzimy tu bardzo
dobre perspektywy na najblizsze lata.
W innych krajach europejskich sytu-
acjajest bardzo podobna.

A.S.: Jakie w ostatnim czasie SAERTEX
MultiCom® wprowadzit innowacje?

K.L.: Szczegblnie innowacyjne pro-
dukty dotycza, naturalnie, przewodéw
ci$nieniowych, gazowych oraz wodo-
ciggéw wody pitnej. To sg wtasnie te
obszary, w ktérych najlepiej sie odnaj-
dujemy i znajdujemy sie w czotéwce
firm Swiadczacych podobne ustugi.
JesteSmy réwniez bardzo dumni z in-
nego naszego rozwigzania—SAERTEX multiFlex 4.0, kt6ry jest prze-
znaczony do renowacji przytaczy domowych, a do jego utwardzania
stuzy Swiatto LED UV. Aktualnie oczekujemy na aprobate DIBt dla
tego produktu.
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W najblizszym czasie
producenci bedq ktadli
nacisk na wzrost srednic
wyktadzin, a rownoczesnie
istotne bedzie dazenie do
minimalizowania grubosci
scianek rekawow
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A.S.: Czy planowane sq kolejne innowacje? Jakiego typu?

S.R.: Nasz dziat rozwoju jest bardzo innowacyjny. Pracuje nad in-
teresujgcymi rozwigzaniami. Za wczesnie jednak, by juz zdradza¢
szczegbty. Powiemy wiecej, kiedy nadejdzie odpowiedni czas.

A.S.: Jakg strategie zamierza realizowac firma w nastepnych latach
i czym bedzie sig ona rdznic od dotychcza-
sowej?

K.L.: Niezmiennie chcemy pozo-
sta¢ liderem innowacji i wiodgcym na
Swiecie dostawcg systemow do bezwy-
kopowej renowacji rurociggdéw. To jest
nasz gtéwny cel i on napedza wszelkie
nasze dziatania.

A.S.: A wjakim kierunku zmierza ry-
nek renowacyjny? Co w najblizszym cza-
sie moze go zrewolucjonizowac?

S.R.: Trudno powiedzie¢. Z pew-
noscig producenci bedg ktadli nacisk
na wzrost Srednic wyktadzin, a row-
noczesnie istotne bedzie dazenie do
minimalizowana grubosci Scianek re-
kawéw. Rownie istotna bedzie techno-
logia aplikacjiidgzenie do tego, by utwardzanie wyktadzin przebie-
gato jeszcze sprawniej, tak samo jak obstuga catego tego procesu
na placu budowy oraz podczas transportu.

A.S.: Dzigkuje za rozmowe.
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