PRZYSZLOSCI NIE DA SIE ZAPLANOWAC,

ALE MOZNA JA KSZTALTOWAC

KATARZYNA POLANSKA-ZORYCHTA

Absolwentka Wydziatu Inzynierii Srodowiska na

Politechnice Slaskiej w Gliwicach. W 2002 . roz-

poczeta wspotprace z firma Steinzeug-Keramo
jako szef regionu potudniowego. 0d 2013 r. petni

funkcje cztonka zarzadu spotki Steinzeug-Kera-

mo w Palsce.
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0 minionym roku i planach na biezacy, zmianach w firmie, nowo$ciach

oraz innowacjach i o tym, jakie sg perspektywy rynkowe, rozmawiamy

z Katarzyng Potanska-Zorychta, cztonkiem zarzadu Steinzeug-Keramo

sp. Z 0.0. nalezacg do grupy Steinzeug-Keramo GmbH, najwiekszego

w Europie producenta systemow kanalizacyjnych z kamionki

tukasz Madej: Rozmawiamy na kilka
dni przed corocznymi Targami WOD-KAN
w Bydgoszczy, w ktérych po raz kolejny
wezmiecie Paristwo udziat. Prosze powie-
dzie¢, nad czym Parstwo pracowaliscie
przez miniony rok?

Katarzyna Potanska-Zorychta: 2018 r. stat
pod znakiem zasadniczej biznesowej re-
organizacji naszej spotki. To byt dla nas
bardzo wazny czas, wprowadzilisSmy wiele
zmian. Poprawilismy, przede wszystkim,
wydajnos¢ produkcyjna, zlikwidowalismy
dublujace sie struktury i ujednolicilismy
procesy. Do tego konsekwentnie ukie-
runkowywalismy produkcje pod katem
potrzeb na rosngcych segmentach rynku
w Europie. Skupilismy sie tez na efektyw-
nym uksztattowaniu dziatan w obszarze
badan i rozwoju. Za nami wiele pracy,
a przed nami jeszcze wiecej.

t.M.: Jakie wiec, po tych zmianach, widzi
Pani perspektywy rynkowe przed firmgq?

K.P-Z.: Rynek gospodarki wodociggo-
wo-kanalizacyjnej znajduje sie w zréwno-
wazonym trendzie, a nasza firma, dzigki
wspomnianym dziataniom w minionym
roku, jest bardzo dobrze przygotowana
na kolejne lata. Dalekosigzne inwestycje
W przysztosc spotki s dowodem zaufania
w site innowacyjnosci i dobre perspektywy
rynkowe dla Steinzeug-Keramo.

t.M.: Jedli chodzi tylko o biezqcy rok,
zaplanowaliscie Panstwo zmiany w asorty-
mencie?

K.P-Z.: Nasze systemy opieramy na naj-
nowszych rozwigzaniach modutowych iX,
sktadajacych sie z rur kamionkowych
o dwoch bosych koncach, mozliwych do
dopasowania z produktami KERA.iX /
KERA.iXP. Ta niezawodna i prosta w mon-




tazu technika potgczen zapewnia idealng
szczelnos¢. Linia produktow jest jednak
nadal rozwijana: rury KERA.iX dla wigk-
szych $rednic nominalnych, od DN300, sa
wyposazane w podtuzne komory w scian-
ce rury, zwiekszajgce nosnos$c¢ rur i umoz-
liwiajace nowe zastosowania. Nowa gene-
racja rur kamionkowych po raz pierwszy
zostata zaprezentowana w ramach IFAT
2018.

2018 . stat pod znakiem
zasadniczej biznesowej
reorganizacji naszej Spotki.
Za nami wiele pracy, a przed

nami jeszcze wiecej

Posiadamy takze nowe rozwigzanie dla
renowacji kanatow przetazowych. To sys-
tem DURA, ktory stanowi oktadziny z ma-
teriatu polycermica, niebywale odpornego
na $cieranie i korozje. Polycermica jest
zywicq polimerowa z dodatkami materia-
téw mineralnych i ceramicznych, miedzy
innymi szamotu. Dzieki temu mozliwe jest
stosowanie cienkosciennych elementow
0 wysokiej nosnosci. Elastycznos¢ sys-
temu DURA sprawdza sie przy zmianach
przekroju w kolektorach przetazowych,
czesto murowanych kanatach o ztozonej
geometrii. Elementy profilowe taczone sg

Dalekosiezne inwestycje
W przysztosc spotki sq
dowodem zaufania w site
innowacyjnosci i dobre
perspektywy rynkowe

w kanale poprzez zastosowanie kleju na
bazie zywicy epoksydowej. System DURA
stanowi rozwigzanie o wysokim parame-
trze wodoszczelno$ci, mrozoodpornosci
oraz odpornosci na dziatanie czynnikow
atmosferycznych.

t.M.: Wszystko to sztandarowe produk-
ty Steinzeug-Keramo. A czy w najblizszym
czasie pojawiq sie jakies nowosci?

K.P-Z.: Prowadzimy rozmowy z partne-
rami w zakresie deszczowki, aby w przy-
sztosci moc jeszcze lepiej pokry¢ zapo-
trzebowanie w tym obszarze. Rozwigzania
systemowe opracowywane s pod katem
wymagan nowoczesnych obiegow i zmie-
niajacych sie warunkéw w obliczu zmian
klimatycznych. Nasze systemy potrafig
sprosta¢ ulewnym deszczom i umozliwiajg
recyrkulacje wod deszczowych do obie-
gow wtornego odzysku wody. Aby jeszcze
lepiej wyj$¢ naprzeciw potrzebom naszych
klientow, planujemy wprowadzi¢ te syste-
my na rynek.

£.M.: A propos klientow, ich pozyskiwa-
nie to obecnie dla kazdej firmy najwieksze
wyzwanie. Jaka w takim razie jest Panstwa
przewaga nad konkurencjg?

K.P-Z.: Wyrozniaja nas kompetencje
techniczne w zakresie produkcji rur prze-
ciskowych. To bardzo istotny element
ustug doradczych przy sprzedazy. Nasza
spotka rozpoczeta wspotprace w zakresie
rur przeciskowych z innymi europejskimi
producentami. W zaktadzie w Bad Schmie-
deberg firma nadal produkuje rury o $red-
nicach nominalnych DN150 i DN200; dalszy
asortyment doktadany jest w ramach zop-
tymalizowanego zaopatrzenia.

Wiemy jednak, Zze to nie wystarczy.
Postep technologiczny sktania nas do
ciggtego doskonalenia sie i nieustanne-
go rozwoju w zakresie technologii. Wy-
chodzac naprzeciw naszym partnerom,
opracowalismy aplikacje KERA App, ktora
umozliwia firmom wykonawczym w szybki
i bezpieczny sposéb sktadanie zaméwien
na elementy Keramat, dostarczane na plac
budowy w ciggu 24 godzin.

Kolejng nasza zdecydowang przewaga
jest tez doradztwo techniczne i dostep-
nos¢ naszych przedstawicieli. Rynek to
docenia. ldgc tym tropem, zaplanowali$my
dalsze, jeszcze bardziej zintensyfikowane
dziatania szkoleniowe z firmami wykonaw-
czymi, by informacja techniczna na temat
naszych produktow i ich zastosowania
byta dostepna zaréwno na etapie projek-
towym, jak i wykonawczym.

t.M.: Na czym planujecie Panstwo skupic¢
sie w najblizszych latach?

K.P-Z.: Patrzymy optymistycznie w przy-
szto$¢. W cigqu kolejnych lat silniej ukie-
runkujemy nasze kluczowe kompetencje,
czyli doradztwo techniczne w zakresie ka-
nalizacji, na nasze rynki docelowe. Istotne
jest, aby dziat sprzedazy mégt dostarczac
na rynek wysokiej jakosci rozwigzania.
Takze w kwestii materiatow podgzamy no-
wymi drogami. Jestesmy w petni $wiado-
mi jakosci kamionki, jednak idziemy krok
dalej i konsekwentnie przygladamy sig ja-
kosci catego systemu.

Postep technologiczny
sktania nas do ciggtego
doskonalenia sie

I nieustannego rozwoju

w zakresie technologii

Konkurencyjno$¢ materiatéw pokazata
nam, ze mozemy forsowac innowacyjne
rozwigzania we wspotpracy z réznymi pro-
ducentami, co wychodzi na korzy$¢ na-
szym odbiorcom. Nasza kompletna oferta
ustug bedzie dalej rozszerzana. By¢ moze
przysztosci nie da sie zaplanowac z gory,
ale mozemy przyczynic¢ sie do tego, aby jak
najlepiej ja ksztattowac.

t.M.: Dziekuje za rozmowe.
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